
Au sein d'une entreprise spécialisée dans la
production et commercialisation alimentaire, vous

aurez pour missions principales : 
- Gestion d'un fichier client et prospect 

-  Gestion de la relation commerciale et fidélisation
- Référencement de l'offre produits auprès des GMS

-Conseil sur le merchandising et implantation
- Développement d'actions de promotion et

d'animation
- Développement du CA

De formation commerciale, vous possédez un niveau 4
et/ou une expérience significative dans la relation

client. Vous aimez les challenges, savez vous affirmer
et vous avez le sens des priorités. 

Permis B obligatoire
Formation dans notre CFA de Brest

ADRESSER CV -  LETTRE DE MOTIVATION :

florian.guillemot@groupe-initiatives.com

06 67 70 43 06

Apprenti·e Technico-Commercial·e
GMS sur Brest

Contrat d'apprentissage
BAC+2 Négociateur·rice 
Technico-Commercial·e


